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GrofBer Nutzen -
kleiner Preis

In der IT-
Branche wachst die Bedeutung von
Software und immateriellen Leistungen
unentwegt. Viele Anbieter vertreiben in-
zwischen keine Hardwarekomponenten
mehr. Somit sind flexible Instrumente fur
eine kundenbezogene Absatz-
finanzierung im Software-Bereich zu-
nehmend gefragt. Entsprechende L&-
sungen sind nach wie vor nur in
geringem Umfang vorhanden. Die
MMV Leasing tragt diesem Umstand
Rechnung und bietet speziell fir dieses
Marktsegment flexible Vertragstypen
an. Ob der Kunde sich fur den Software-
Nutzungsvertrag oder den Software-Le-
asing-Vertrag entscheidet, liegt hierbei
in seinem Ermessen.

Software-Nutzungsvertrag:

Der Kunde aktiviert die Software als im-
materielles Wirtschaftsgut. Mit ord-
nungsgemaler Erflllung des Vertrages
geht das zeitlich unbefristete Nutzungs-
recht entschadigungslos auf ihn Gber.

Software-Leasing-Vertrag:

Hier liegt die Aktivierungspflicht bei der
MMV Leasing. Fur den Kunden sind die
Leasing-Raten Betriebsausgaben.

Mit flexiblen Laufzeitmoglichkeiten kann
auf die individuellen Wiinsche des Kun-
den eingegangen und ihm somit die In-
vestitionsentscheidung erleichtert wer-
den. Die Verteilung der Lizenzgebihr auf
den Nutzungszeitraum ermdoglicht die
Zahlung der monatlichen Raten aus dem
laufenden Ertrag (,,Pay as you earn”).

Die Vertragstypen eignen sich sowohl fir
die Finanzierung von Standard- als auch
Individual-Software. So z. B. kénnen
selbst die Aufwendungen fur die Kon-
zeption von websites und ganzen
e-commerce-Konzepten abgedeckt wer-
den.
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MMV-Biiro berat Sie gern.




